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     ظاهرا مجموعه ما دارد كامل مي‌شود. همه جور سقوط هواپيما داشتيم، اين آخري هم به آن اضافه شد.

     فقط مانده است كه مديران عامل بانك‌ها يا هيئت دولت را با هم سوار هواپيما كنيم تا كلكسيون ما كامل شود.

     در شركت‌هاي بزرگ مانند آي.بي.ام رسم است كه مديران ارشد خود را با يك هواپيما به مسافرت تجاري نمي‌فرستند. علاوه بر دلايل امنيتي، يكي از علل آن اينست كه مي‌گويند اگر يكي از آنها به علت مشكلات هوايي دير رسيد، ديگري جايش را پر نمايد.

     چندين بار اين آزموده را آزموده ايم و از يك سوراخ 100 بار گزيده شده‌ايم. آخر چرا عبرت نمي‌گيريد. مگر نمي‌دانيد كه اين مملكت و هر مملكتي پر از جاسوس و بد خواه است و منتظر اين فرصت‌ها هستند. مگر از قدرت و توان ماهواره‌اي آشكار نشده آمريكا و موارد ديگر خبر داريد كه اين چنين جان عزيزان ما را مي‌گيريد. 

     مدتي است مشاهده مي‌شود كه بعضي از مديران عامل بانك‌ها نيز با هيئت دولت به استان​ها سفر مي‌كنند. چشم ما شور نيست، اما بعد از اين همه بلاي خود ساخته، مي‌ترسم كه به مصداق ليس للانسان الا ما سعي، به عقوبت گناه كم فكري دچار شويم و همه را با هم فدا كنيم. شما را به خدا به سيستم بانكي رحم كنيد و مديران آنرا به سفر استاني نبريد. سيستم بانكي در حال حاضر هنوز حالش خوب نشده و تحمل يك سقوط ديگر را ندارد. اجركم عندالله.
	براي پي.اس.پي شر مرسانيد، به خير كسي اميد نيست

     تا چند ماه پيش از اين، حقوق ورودي دستگاه پوز به كشور ايران (آيين نامه اجرايي قانون امور گمركي) 4 درصد بود. مدتي است گمرك ايران بناي 30 درصد حقوق ورودي را گذارده و ظاهرا قرار است كه با استناد . . .   صفحه 2
گاو نه من شير ده خدمات انفورماتيك

     از حالا تذكر مي‌دهم، قبل از خواندن اين مقاله، حتما با دو دست روي سر خود فشار دهيد، مبادا كه از خواندن ارقام حيرت آور آن شاخ در آوريد! تاريخ علم و اقتصاد به ياد ندارد كه يك خط ماهواره‌اي 9600 بيت . . .   صفحه 2

عروس مجلس ما خود هميشه دل مي‌برد

     علي‌الخصوص كه دولت نيز ابلاغ كرد دستگاه‌هاي دولتي براي خريد هر گونه نرم‌افزار و سخت‌افزار بايد با وزارت ارتباطات هماهنگي نمايند. اين جور كه از خبرها بر مي‌آيد، همه آتش‌ها از محل كار معاون . . .   صفحه 3

آمار عملكرد كارت‌هاي اعتباري و نقدي آمريكايي

     ميزان خريد و دريافت نقدي كارت‌هاي ويزا، مستركارت، امريكن اكسپرس و ديسكاور در 9 ماه اول سال 2005 مبلغ 1938 ميليارد دلار در آمريكا شد كه 12 درصد بيشتر از دوره مشابه سال قبل است. ميزان خريد 80 درصد . . .   صفحه 4

توضيح شركت تجارت الكترونيك پارسيان
     در خصوس عدم پذيرش كارت‌هاي پارسيان در شبكه شتاب (پوزهاي ساير بانك‌ها) شايسته بود نگارنده محترم قبل از ارايه مطالب ياد شده جهت چاپ در آن ماهنامه صحت و سقم ادعاهاي خود را از طريق روابط عمومي . . .   صفحه 5

مخابرات و ارتباط شعب بانك‌ها

     با فعال شدن آقاي مظاهري در سمت وزارت اقتصاد دولت قبل، هماهنگي با وزارت مخابرات بيشتر شد و با فشارهاي زيادي كه از اطراف و بدنه دولت وارد مي‌شد، ديو خفته بيدار گرديد و تعداد زيادي از خطوط مخابراتي . . .   صفحه 6

شركت "پي باي تاچ"، شركت "بيو پي" را مي‌خرد

     دو شركت پي باي تاچ (Pay By Touch) و شركت بيوپي (BioPay) بزرگترين‌هاي پرداخت الكترونيكي بر اساس مشخصات انساني (بيومتريك)‌ در آمريكا و رقيب يكديگر هستند. شركت پي باي تاچ، شركت . . .   صفحه 7

دومين شركت توليد كارت هوشمند، بزرگترين را مي‌خرد

     دومين شركت توليد كننده كارت هوشمند در دنيا، بزرگ‌ترين شركت توليد كننده كارت دنيا را خواهد خريد. دومين توليد كننده كارت هوشمند در دنيا شركت "اَكس آلتو"ي فرانسوي و بزرگ‌ترين توليد كننده كارت، . . .   صفحه 8
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	براي پي.اس.پي شر مرسانيد
به خير كسي اميد نيست
تا چند ماه پيش از اين، حقوق ورودي دستگاه پوز به كشور ايران (آيين نامه اجرايي قانون امور گمركي) 4 درصد بود. مدتي است گمرك ايران بناي 30 درصد . . .   ادامه در صفحه 5

گاو نه من شير ده خدمات انفورماتيك

     از حالا تذكر مي‌دهم، قبل از خواندن اين مقاله، حتما با دو دست روي سر خود فشار دهيد، مبادا كه از خواندن ارقام حيرت آور آن شاخ در آوريد! تاريخ علم و اقتصاد به ياد ندارد كه يك خط ماهواره‌اي 9600 بيت بر ثانيه (با تاخير زياد و فن‌آوري فرسوده و خارج از رده) و استفاده از يك چهارم ظرفيت آن، بيش از ماهي 15 ميليون تومان هزينه داشته باشد! به عبارت ديگر اگر بطور متوسط 2500 بيت بر ثانيه از اين خط استفاده شود، هزينه ماهانه آن از 15 ميليون تومان هم فراتر خواهد رفت.
     بنابراين بايد ضرب‌المثل را عوض كنيم، اين گاو بيش از صد من شير مي‌دهد. براي تحقيق در اين‌باره مي‌توانيد با اداره مربوطه در بانك سپه، تجارت، ملت و آنهايي كه در اين حد كم از ماهواره استفاده مي‌كنند تماس حاصل فرماييد.
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     به عنوان توضيح بگويم كه شركت خدمات انفورماتيك كه مجري طرح شتاب براي بانك مركزي است و توسط بانك مركزي هم مديريت مي‌شود، جهت وصل نمودن بانك‌ها به تنها سويچ ملي بين بانكي ايران (شتاب)، فعلا بانك‌ها را مجبور مي‌كند كه از دستگاه‌هاي زميني وي‌ست (VSAT) كه بيش از 10 سال پيش تهيه نموده استفاده نمايند و در حال حاضر راه ديگري هم از نظر آنها وجود ندارد. در حالي كه به سادگي مي توان از راه حل‌هاي برتر و بسيار ارزان‌تر استفاده كرد.
     اين ارتباط معمولا با سرعت اسمي حداكثر 9600 بيت بر ثانيه مي‌باشد و طبيعي است كه تاخير طولاني ماهواره‌اي را هم داشته باشد كه در اين مورد بيش از يك ثانيه است. قرارداد به صورتي است كه مصرف كننده بايد:



	1- دستگاه‌هاي زميني را به مبلغي حدود 10 ميليون تومان بخرد،

2- هزينه نصب و راه اندازي را بدهد،

3- هزينه ماهانه نگهداري را بدهد،

4- تا سقف مصرف 40 ميليون بايت در ماه، هزينه ثابتي حدود يك و نيم ميليون تومان بدهد،

5- براي هر يك ميليون بايت مصرف بيش از سقف ثابت، بيش از 30 هزار تومان بدهد،

6- هر سال بدون ارتقاي كيفيت يا كميت يا فن آوري، بابت
 تورم حدود 15 درصد اضافه بدهد،
7- و احتمالا هنگامي كه ورشكسته شد، . . .

    به عنوان يك مثال ساده براي قراردادي با شرايط بالا، فرض نماييد كه از ارتباط 9600 بيت بر ثانيه فوق بطور متوسط حدود 2500 بيت بر ثانيه در طي شبانه روز استفاده شود. با توجه به بيت‌هاي مديريتي و پروتكل ارتباط، حدود 250 بايت بر ثانيه قابليت ارسال و دريافت خواهد داشت. بنابراين 250 بايت، ضربدر 3600 ثانيه، ضربدر 24 ساعت، ضربدر 30 روز، مي‌شود حدود 600 ميليون بايت در ماه. اگر 40 ميليون بايت از آن كم نماييم و براي هر يك ميليون بايت حداقل 30 هزار تومان حساب كنيم، مي‌شود حدود 17 ميليون تومان در ماه. انشاالله كه حلال است. نوش جان آنهايي كه مي‌توانند.
     دلايلي براي اجبار به استفاده از اين نوع ارتباط مطرح مي‌شود كه مسايل امنيتي از آن جمله است كه در جاي خود بحث خواهيم كرد. اما براي قيمت چه بايد گفت؟! اگر هزينه يك سال را حساب كنيم، بيش از 200 ميليون تومان مي‌شود.

     تا اين جا فكر نكنيد كه هزينه شتاب تمام شده است. نه. به ازاي هر تراكنش پوز بيش از 50 تومان و هر تراكنش خودپرداز بيش از 100 تومان هم بايد بدهند!؟ باز هم فكر نكنيد كه حتما بايد خريد انجام شده باشد يا پولي از دستگاه خودپرداز خارج شده باشد. خير. اگر مانده هم بگيريد كه يك كار ساده است، بايد هزينه 50 و 100 تومان را بدهيد!
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     متاسفانه هزينه پول الكترونيك آنقدر در مملكت ما بالا رفته است كه رفتارهاي اقتصادي ما را دچار تزلزل مي‌نمايد. اگر عمري باشد در شماره‌هاي آينده به هزينه پول الكترونيك با نگاهي موشكافانه و در عمق خواهيم پرداخت. بسياري از مسايل كه امروزه در سامانه بانكي ما تبليغ مي‌شوند، اگر به عمق آنها توجه نماييم، سرابي بيش نيستند(
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	عروس مجلس ما خود هميشه دل مي‌برد

     علي‌الخصوص كه دولت نيز ابلاغ كرد دستگاه‌هاي دولتي براي خريد هر گونه نرم‌افزار و سخت‌افزار بايد با وزارت ارتباطات هماهنگي نمايند. اين جور كه از خبرها بر مي‌آيد، همه [image: image6.jpg]PAY BY
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آتش‌ها از محل كار معاون وزير ارتباطات و دبير شوراي عالي فن‌آوري اطلاعات بر مي‌خيزد. از هر كجا كه باشد، آينده‌اي از اين بدتر نمي‌توان ترسيم كرد. يكي به اين آقايان بگويد كه اگر مي‌خواهيد توپ ببنديد به نرم‌افزار و سخت‌افزار و همه صنعت فن‌آوري ايران و اين بازار را هم مانند بسياري از موارد مشابه، تحويل تركيه، دبي، كره، تايوان، هند و چين بدهيد، حداقل هموطنان خود را سرگردان نكنيد. اين شي را كه سربالا انداخته‌ايد، دير يا زود بر سر خودتان فرود خواهد آمد.

     با ايجاد تكفا و هدايت پول‌هاي داده‌ورزي توسط آن، مشكلي بر سر راه شركت‌هاي نرم‌افزاري ايجاد شد و تا كنون، در جريان نقدينگي و تامين حقوق كارمندان خود مشكل دارند كه هنوز هم تاثير شوم خود را حفظ كرده است. كارفرمايان و مديران دولتي بدون هيچ دليلي هم كارها را با تاخير انجام مي‌دادند و مي‌دهند و بعد از اين هم خواهند داد. كافي است كه يكبار بازرسي از نزديكي آنها عبور كند. خدا روز بد نياورد. تا مدتها از دست زدن به هر كار معمولي هم پرهيز مي‌كنند. هر روز يك مشكل دارند.

يك روز مشكل پول دارند كه تامين نشده،

يك روز مشكل مصوبه كمسيون معاملات دارند،

يك روز آيين نامه معاملات رعايت نشده،

يك روز مشكل مصوبه هيئت مديره دارند،

يك روز مشكل قرارداد دارند، 

يك روز پاراف مدير را ندارد،

يك روز انديكس نشده، 

يك روز مدير مالي نيامده و يك ماه براي حج تمتع رفته،

يك روز مشكل تاييد طرح دارند، 

يك روز يكي با همسرش حرفش شده، 
	يك روز حال ندارد، 

يك روز . . .

   چند سال پيش، به قدري مشكلات نرم افزاري زياد شده بود كه وزارت فخيمه اطلاعات و سازمان‌هاي نظارتي و بازرسي هم مدتي دست از سر قراردادهاي نرم‌افزاري و سخت‌افزاري بر داشته بودند و مي‌گفتند كه بگذاريد مقداري كار انجام شود؛ حتي اگر مقداري هم دور ريز يا حيف داشته باشيم. بيشتر به دنبال ممانعت از ميل اموال بيت‌المال بودند. حيف را محول كرده بودند به سازمان مربوطه كه طبيعتا تخصص لازمه را داشته كه تقاضاي خريد داده است. 
در بخشنامه‌اي كه معاون اول دولت پيشين امضا كرده بود، كالاهاي نرم‌افزاري را مانند كالاهاي هنري دسته بندي كرده بودند و دستگاه‌ها را آزاد گذارده بودند كه به نحو مقتضي پيمان‌هاي نرم‌افزاري را منعقد نمايند.
كار به جايي رسيده بود كه براي پروژه‌هاي چند ميلياردي هم شركتي كه از چند دانشجو تشكيل شده بود قيمتي نازل مي‌داد و كميسيون معاملات يا كارپردازي طبق آيين‌نامه معاملات مجبور بود كه از آن شركت زير پله‌اي خريد نمايد. از بدبختي شركت‌هاي معتبر رايانه‌اي يكي اين بود كه بايد با كساني مقايسه مي‌شدند كه . . .. 
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از ديگر مشكلات ايران اينست كه بيش از 90 درصد از معاملات ايران دولتي است، دولت هم سياسي است و سياست هم متزلزل است.
متاسفانه موش نرم‌افزار تو سوراخ نمي‌رفت، يك هماهنگي با وزارت ارتباطات هم به آن بستند. اين تصميم قطعا دشمن شاد كن است و سنگي ديگر بر سر راه پيشرفت اتوماسيون ايران خواهد انداخت. تا بيش از اين دير نشده، همان بخشنامه كالاهاي هنري را به دستگاه‌هاي دولتي ابلاغ و ابرام نماييد و شما را به خدا افراد حرفه‌اي، با سابقه مفيد، با حسن شهرت در اين رشته، و درد كشيده در راس امور قرار دهيد.(
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	آمار عملكرد كارت‌هاي اعتباري و نقدي آمريكايي

     ميزان خريد و دريافت نقدي كارت‌هاي ويزا، مستركارت، امريكن اكسپرس و ديسكاور در 9 ماه اول سال 2005 مبلغ 1938 ميليارد دلار در آمريكا شد كه 12 درصد بيشتر از دوره مشابه [image: image7.png]() bioPay



سال قبل است. ميزان خريد 80 درصد كل مصرف بود. اگر چه شركت‌هاي ديگر رشد بيشتري را نشان مي‌دادند، اما ويزا به علت قدرت كارت نقدي خويش از سهم بازار خود دست نكشيد. آمار نشان مي‌دهد كه 253 ميليون كارت نقدي بيش از 582 ميليون كارت اعتباري تراكنش خريد انجام دادند. به عبارت ديگر كارت‌هاي نقدي 10110 ميليون تراكنش در برابر 9720 ميليون تراكنش كارت‌هاي اعتباري انجام دادند در حالي كه تعداد آنها كمتر از نصف كارت‌هاي اعتباري بود.
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     ميزان بدهي كارت‌هاي اعتباري و مبلغ خالص سوخت شده مقادير قابل توجهي هستند. سهم بازار هر يك از كارت‌ها در جدول 1 آمده است. آمار مجموع كارت‌هاي اعتباري و نقدي ويزا و مستركارت در جدول 2 آمده است(
كارت‌هاي عمومي آمريكايي و سهم بازار هر يك 
در 12 ماه گذشته از ماه 9 سال 2005
رتبه
نام شركت
درصد
1
ويزا
52
2
مستركارت
28
3
امريكن اكسپرس
16
4
ديسكاور
4
نحوه برخورد با مشتري و انتظار سود در حوزه كارت​هاي اعتباري ونقدي تفاوت جدي دارد. در كارت​هاي نقدي چون مشتري پول خود را نزد بانك به وديعه گذارده است، انتظار دارد كه سودي كسب نمايد و مزد زيادي براي استفاده از پولي كه به امانت گذارده و مي​داند كه براي بانك سودآور است، ندهد.

    در كارت اعتباري، چون وامي درخواست مي​شود و از قبل پولي نزد بانك قرار نگرفته، بانك مي​تواند تقاضاي سود و كارمزد نمايد.
	مجموع كارت‌هاي ويزا و مستركارت در 12 ماه گذشته از ماه 9 سال 2005
عنوان
ميزان
كارت‌هاي اعتباري
كارت (ميليون)
582
حساب (ميليون)
452
تراكنش خريد (ميليون)
تراكنش دريافت پول (ميليون)
كل تراكنش (ميليون)
9717
143
9860
ميزان خريد (ميليارد دلار)
ميزان دريافت پول (ميليارد دلار)
كل مبلغ مصرفي (ميليارد دلار)
835
169
1004
بدهي مصرف كننده (ميليارد دلار)
593
سوخت شده خالص (ميليارد دلار)
26
كارت هاي نقدي
كارت (ميليون) 
253
حساب (ميليون)
201
تراكنش خريد (ميليون)
تراكنش دريافت پول (ميليون)
تراكنش مجموع (ميليون)
10111
2108
12219
ميزان خريد (ميليارد دلار)
ميزان دريافت پول (ميليارد دلار)
مجموع مصرف (ميليارد دلار)
406
198
605
مجموع كارت هاي اعتباري و نقدي
كارت (ميليون)
835
حساب (ميليون)
653
تراكنش خريد (ميليون)
تراكنش دريافت پول (ميليون)
مجموع تراكنش‌ها (ميليون)
19828
2251
22079
ميزان خريد (ميليارد دلار)
ميزان دريافت پول (ميليارد دلار)
مجموع مصرف (ميليارد دلار)
1242
367
1609
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	دنباله براي پي.اس.پي شر مرسانيد، از صفحه 2 . . .

حقوق ورودي را گذارده و ظاهرا قرار است كه با استناد به آيين نامه اجرايي قانون امور گمركي آنرا عملي ساخته و طفل نوپاي پول الكترونيك را زمين گير نمايند.

     گمرك محترم ايران به مواردي استناد مي​نمايد كه شايد حق داشته باشد، شايد حق نداشته باشد. در هر صورت مدت زيادي بود كه حقوق ورودي دستگاه پوز 4 درصد محاسبه شده و شركت​هاي پي.اس.پي با لحاظ نمودن قيمت تمام شده به محاسبه پرداخته و نقطه سر به سر و توجيه اصولي طرح​هاي پي.اس.پي را رقم مي​زدند. بعضي از شركت​ها وام​هاي چندين ميليارد توماني از بانك​ها تقاضا كرده و اميد داشتند كه بعد از 3 سال به سود آوري برسند.

     با توجه به اينكه هزينه تامين و نگهداري دستگاه پوز، بيش از 80 درصد از هزينه شركت پي.اس.پي است؛ اضافه شدن 26 درصد به حقوق ورودي كالا در گمرك ايران به معني اضافه شدن حدود 21 درصد به كل هزينه پروژه است!؟ اينجا است كه بايد گفت: "مرا به خير تو اميد نيست . . .". 
     شركت​هاي پي.اس.پي اميد داشتند كه وام بلاعوض يا قرض​الحسنه دريافت كنند، اما از اين دو خبري نشد كه نشد،،، بدتر از قبل هم شد!؟ 

توضيح شركت تجارت الكترونيك پارسيان
سر دبير محترم ماهنامه وزين راه راست:
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با سلام و احترام،

     پيرو درج مقاله‌اي با عنوان "پوزهاي پارسيان، كميت، كيفيت، مردم آزاري" در شماره 23 آن نشريه در مهر ماه 1384،
خواهشمند است جهت تنوير افكار عمومي دستور فرماييد جوابيه ذيل در اولين شماره آماده به چاپ آن ماهنامه وزين درج گردد.
     در خصوس عدم پذيرش كارت‌هاي پارسيان در شبكه شتاب (پوزهاي ساير بانك‌ها) شايسته بود نگارنده محترم قبل از ارايه مطالب ياد شده جهت چاپ در آن ماهنامه صحت و سقم ادعاهاي خود را از طريق روابط عمومي شركت جويا مي‌شدند زيرا بسيار دور از ذهن وغير منطقي  به نظر مي‌رسد كه شركت تجارت الكترونيك پارسيان با دارا بودن بيش از 32000 دستگاه كارت خوان (پوز) و حدود يك ميليون دارنده انواع كارت‌هاي اعتباري، خريد، نقدي و هديه تصميم داشته باشد كه به خاطر تعداد اندكي پوز مجموع بانك‌هاي كشور، دارندگان كارت‌هاي پارسيان را از مزيت "شتاب" كه خود از ويژگي‌هاي برجسته اين كارت‌هاست محروم نمايد!
     ياد آوري اين نكته را نيز ضروري مي‌دانيم كه در اين


	 خصوص گزارشي كامل و مبسوط از تعداد خريدهايي كه با كارت‌هاي پارسيان در پوزهاي ساير بانك‌ها انجام شده به بانك مركزي جمهوري اسلامي ايران ارايه گرديد. 

     بنابراين خريد با كارت‌هاي پارسيان در كارت خوان‌هاي هر بانكي كه باشد براي ما سود آور بوده و منطقي به نظر نمي‌رسد كه ما خود را از مزاياي خريد دارندگان كارت‌هايمان محروم نماييم.

     با توجه به مطالب ياد شده و اينكه رواج فرهنگ استفاده از پول الكترونيكي اولويت اصلي شركت تجارت الكترونيك پارسيان مي‌باشد و فراهم نمودن خدمات رفاهي لازم جهت تسهيل در امر خريد الكترونيكي دارندكان كارت‌هاي پارسيان از اهداف عاليه شركت مي‌باشد كه تا كنون جهت نيل به آن هزينه‌هاي هنگفتي متحمل شده است. بنابراين بيان چنين مطالبي يا ناشي از عدم اطلاعات كافي نگارنده محترم بوده و يا انشاءالله از روي خير خواهي زحمات چندين ساله شركت تجارت الكترونيك پارسيان را اين چنين تفسير نموده‌اند! 

با احترام

روابط عمومي شركت

تجارت الكترونيك پبارسيان

www.pec.ir  و info@pecomco.com
راه راست: براي رعايت كامل امانتداري، جواب فوق، بدون كم و كاست منتشر مي‌گردد.

     شركت تجارت الكترونيك پارسيان از پيشروان راسخ فرهنگ پول الكترونيك است و ما قصد نداشته و نداريم كه در اين آشفته بازار، مدعيان راستين را بيازاريم. بعد از چندين شماره كه از انتشار ماهنامه مي‌گذرد، همگان اذعان دارند كه راه راست يك نشريه كاملا تخصصي است و طلبگي بحث مي‌نمايد. هدف اصلي ما هم بهبود كيفيت، تبادل افكار و راه حل‌هاي فني و علمي است. بنابراين هم ما ظرفيت شنيدن داريم و هم دوستاني كه انتقاد شده‌اند نشان داده‌اند كه از ظرفيت بالايي برخوردارند.

     اما بعد، مطالب عنوان شده در مقاله قبل، بعد از تحقيق و تحمل چندين ماهه بوده، مكاتبات و تماس‌هاي شركت‌هاي ارايه دهنده خدمات پرداخت، مبناي ما براي انتشار بود. هدف اصلي ما نيز بهبود خدمات و آسايش مردمي است كه دارنده كارت پارسيان هستند و به پوزهاي ساير شركت‌ها مراجعه مي‌نمايند، يا دارنده كارت ساير بانك‌ها هستند و به پوزهاي شركت محترم تجارت الكترونيك پارسيان مراجعه مي‌نمايند. اما جهت پيشگيري از نامه نگاري‌هاي طولاني، به جواب گويي نمي‌پردازيم و اگر در آينده مشكلي بروز نمود، موضوع را علاوه بر كارشناسان و مدير عامل محترم شركت تجارت الكترونيك پارسيان، با روابط محترم عمومي هم مطرح خواهيم كرد. 
     در انتها حسن استفاده كرده و تقاضا داريم كه ما را از آمارهاي تفصيلي خود محروم نفرماييد. شايد تحليل‌هاي ابتدايي ما نيز كمي راه گشا باشد. به اميد روزي نزديك كه كارت‌هاي پارسيان از مرز 10 ميليون و پوزهايش از مرز 100 هزار عبور نمايد. (
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	مخابرات و ارتباط شعب بانك‌ها

     با فعال شدن آقاي مظاهري در سمت وزارت اقتصاد دولت قبل، هماهنگي با وزارت مخابرات بيشتر شد و با فشارهاي زيادي كه از اطراف و بدنه دولت وارد مي‌شد، ديو خفته بيدار گرديد و تعداد زيادي از خطوط مخابراتي اختصاصي از نوع نقطه به نقطه و ام.پي.ال.اس (P2P & MPLS) تحويل بانك‌ها گرديد. 

     بعضي از بانك‌ها در اين ميان با سماجت زياد و نااميد از ديگران به دنبال دريافت ارتباط از مخابرات بودند. با گشوده شدن راه، سرعت خود را زياد كرده و تا مي​توانستند و جا داشت، خطوط بيشتري درخواست كرده و فعال نمودند. سرآمد اين‌ها بانك ملت و سپس بانك رفاه بودند كه هر دو تقريبا تمام شعب خود را مجهز به خطوط دريافتي از مخابرات ايران نمودند. بانك سپه و مسكن نيز از نظر درصد خطوط به نسبت تعداد شعب، در رده بعدي هستند. اگر به تاريخچه ذهني خود مراجعه كنيم، چهار بانك نام برده، از آنهايي بودند كه رابطه چندان گرمي با شركت خدمات نداشتند. سابقه برخورد بعضي نيز شهره خاص و عام است. زمان نشان داد كه سود بسياري از اين تصميم در زمينه ارتباطات بردند.
     گروه دوم بانك‌هايي بودند كه با شركت خدمات قرارداد داشتند و از ارتباط ماهواره‌اي سود مي‌بردند. اين بانك‌ها با توجه به محدويت راه حل و سامانه‌اي كه در اختيار داشتند، امكان استفاده مطلوب از خطوط مخابراتي را نداشتند يا براي استفاده از آن ترغيب نمي‌شدند. البته ناگفته نماند كه محدوديت ذكر شده عمدي و اختياري بود. اكنون نيز با توجه به درخواست اندكي كه دارند، آينده روشني را ترسيم نكرده‌اند!
     گروه سوم بانك‌هايي بودند كه محدوديت گروه دوم را نداشتند، اما با شركت مخابرات بر سر كيفيت خدمات بعد از فروش و نگهداري خطوط مخابراتي اختلاف داشتند و با تحليل‌هاي طولاني و مستمر، در پي عقد قرارداد براي دريافت خدمات با كيفيت بالا بودند. اين بانك‌ها محصول آماده‌اي هم براي كار نداشتند كه فشار آن باعث پيشبرد كار شود. 
     در يكي از جلسات هماهنگي وزارت مخابرات و شبكه بانكي، يكي از مديران ارشد گروه سوم بر سر دريافت ابتدايي مشخصات كيفي و كيفيت خدمات بعد از فروش و قرارداد لازم با شركت مخابرات بحث مي نمود و ماه‌ها براين خواسته اصرار مي‌كرد، در حالي كه يكي از مديران ارشد گروه اول، ابتدا به دنبال دريافت خطوط اختصاصي با هر كيفيت ممكن بود و به مديران ارشد شركت مخابرات مي‌گفت كه سپس با همكاري يكديگر كيفيت را هم بالا مي‌بريم. به عبارت ديگر شعار آقاي هاشمي كه مي‌گفت اول راه بيانداز و بعد جا بيانداز را دنبال مي‌كردند. زمان نشان داد كه گروه اول موفق بودند و هزينه فعلي آنها بسيار ناچيزتر از گروه دوم است.

     گروه اول تقريبا به آخر خط رسيده‌اند و اگر براي خطوط شهرستان تا تهران يك پشتيبان مناسب بيابند، شبكه‌اي با كيفيت 

	خوب و ارزان خواهند داشت. با توجه به استاندارد آي.پي كه
انتخاب كرده‌اند و پهناي باند حداقل 64 هزار بيت بر ثانيه كه از شعبه تا مركز است، همه گونه نرم‌افزار و كاربردي مانند اتوماسيون اداري، خدمات پست الكترونيك، خدمات اينترانت، تلفن، ويديو، و كليه كاربردهايي كه تحت اينترنت قابل دسترسي است را مي‌توانند ارايه نمايند.
آمار ارتباط مخابراتي به تفكيك بانك‌ها
به ترتيب خطوط فعال
رتبه
نام بانك
درخواست شده
در مرحله قرارداد
فعال
1
ملت
2238
207
1521
2
سپه
1783
1396
1058
3
رفاه 
1264
1233
959
4
مسكن
996
907
588
5
تجارت
2477
2302
418
6
كشاورزي
1094
1046
187
7
پست بانك
416
278
169
8
صادرات
439
357
165
9
ملي
964
810
139
10
توسعه صادرات
74
65
34
11
صنعت ومعدن
44
38
32
12
سامان
83
63
22
13
پارسيان
143
62
21
14
كارآفرين
35
23
18
15
اقتصاد نوين
33
21
18
-
جمع
12083
8808
5349
     گروه دوم كه از ماهواره خدمات (كه نوع خاصي است و با سرويس‌هاي كنوني كه عرضه مي‌شود فرق دارد) استفاده مي‌كنند، دو مشكل عمده دارند:
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	1- پهناي باند آن براي كليه كارهاي شعبه كافي نيست و ارتقاي آن با اين قيمت‌ها و تجهيزات اصلا به صرفه و صلاح نيست.

2- استاندارد انتخاب شده (غير از آي.پي است)، براي كارهاي امروزي مناسب نيست و خدماتي را كه گروه اول مي‌توانند به راحتي استفاده نمايند، نمي‌توانند داشته باشند.
بنابراين دو راه در پيش رو دارند:
1- از خدمات مخابرات استفاده نكنند و خدمات ماهواره‌اي با  استاندارد جديد خريداري كنند كه بعضي از بانك‌ها براي تعدادي محدود مناقصه نيز گذارده‌اند. براي اين كار خيلي دست به عصا حركت كنيد. شركت‌هايي كه مخابرات به رسميت شناخته است، هنوز از بلوغ و تجربه كافي برخوردار نيستند و در بعضي از حالات فرقي با يك شركت كوچك چند نفره كه يك بانك خود نيز مي‌تواند تاسيس كند ندارند.

2- از خدمات مخابرات استفاده نمايند و دركنار هزينه كمتر، به توان بالاتري هم برسند.

     گروه سوم به مزاياي خطوط مخابراتي زميني پي برده و در صدد است كه خود را به قافله مخابرات برساند. راه حل ديگر كه عده‌اي از كارشناسان بانك به دنبال آن هستند، ماهواره وي‌ست مانند شركت خدمات ولي با كيفيت و توان بيشتر و قيمت مناسبتر است. اين راه حل اگر براي نقاط دور افتاده يا بين شهرها ومركز استفاده شود و شركت مخابرات نيز جاگزيني نداشته باشد، راه حل بدي نيست.

     البته حالات و تفاوت‌هاي زيادي براي مطالب گفته شده در بالا وجود دارد كه از حوصله اين مقاله خارج است. خوشبختانه شركت فن‌آوري اطلاعات، آمار ارتباطات مخابراتي را به تفكيك بانك‌ها ارايه داده است كه در جدول 1 ملاحظه مي‌نماييد. 
از جدول فوق بر مي‌آيد كه بانك ملت و رفاه با توجه به تعداد شعبه‌اي كه دارند، صد در صد از بستر زميني شركت مخابرات استفاده مي‌كنند. بانك هاي سپه و مسكن نيز بيش از 50 درصد از مخابرات استفاده مي‌كنند و در صورت نياز به صد در صد مي‌توانند برسند. بانك تجارت، كشاروزي و پست بانك با يك چهارم ظرفيت شروع كرده‌اند و قصد دارند كه به حداكثر برسند. بانك ملي و صادرات ظاهرا گرايشي به مخابرات ندارند. بانك صادرات با قراردادي كه براي طرح جامع با شركت خدمات منعقد كرده، آينده خود را ترسيم كرده و قرار است كه از ماهواره‌هاي وي ست استفاده كند. براي سرويس‌هاي ديگر نيز بايد فكري كند. بانك ملي هنوز آينده خود را بيان نكرده، اگر چه قراردادهايي براي اينكار بسته است. بانك‌هاي ديگر با توجه به تعداد كم شعبه در وضعيت خوبي هستند.

     آخرين خبر خوش ولي تكراري از نظر بد قولي اينست كه مديران ارشد و داراي ربط مخابرات قول داده‌اند كه تا آخر سال 1384 كليه خطوط درخواستي بانك‌ها كه حدود 18000 ارتباط است را تحويل دهند. البته اگر مديران ارشد و بي ربط مخابرات، سد راه نشوند(
	شركت "پي باي تاچ"، شركت 
"بيو پي" را مي‌خرد

     دو شركت پي باي تاچ (Pay By Touch) و شركت بيوپي (BioPay) بزرگترين‌هاي پرداخت الكترونيكي بر اساس مشخصات انساني (بيومتريك)‌ در آمريكا و رقيب يكديگر هستند. شركت پي باي تاچ، شركت بيوپي را به قيمت 82 ميليون دلار خواهد خريد. اين دو شركت بر سر حقوق انحصاري ثبت و اختراع، حدود يك سال است كه نزاع دارند و هر دو از شناسايي اثر انگشت بهره مي‌برند. 
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     شركت "بيوپي" در 1600 فروشگاه بزرگ فعال است كه عمده آنها از چك و پول نقد استفاده مي‌كنند. شركت "پي باي تاچ" در كمتر از 200 فروشگاه فعاليت دارد و مدت كمي است كه شركت كارد سيستمز را كه 47 ميليون دلار ارزش داشته در اختيار گرفته است. در اين ماه شركت پي باي تاچ، سه شركت ديگر را خريداري كرده كه نشان دهنده عزم راسخ شركت براي در اختيار گيري آينده‌ي پرداخت بر اساس شناسايي اثر انگشت است.
     در همين حال، شركت آر.اس.اي (RSA) تا چند هفته ديگر شركت سيوتا (CYOTA) را به مبلغ 145 ميليون دلار خواهد خريد. نرم افزارهاي شركت آر.اس.اي تراكنش‌هاي مالي و غير مالي را در سراسر دنيا رمزگذاري نموده و سخت افزارهايي دارد كه رمزهاي يك بار مصرف براي كارهاي آنلاين بانكي توليد مي‌نمايد. در خارج از آمريكا موسسات مالي صادر كننده كارت هوشمند اعتباري و دبيت از كارت خوان‌هايي 10 تا 12 دلاري براي توليد رمزهاي يك بار مصرف استقبال مي‌نمايند. اما فعلا در آمريكا اين دستگاه‌ها مورد قبول واقع نشده و تا چند سال آينده از راه حل‌هايي كه تنها بر مبناي رمز گذاري نرم‌افزاري باشد استقبال مي‌گردد. 
     موسسات بسيار زيادي نيز از دستگاه‌هايي استفاده مي‌نمايند كه هر 60 ثانيه يك رمز يك بار مصرف توليد مي‌كند و بايد توسط كاربر در هنگام ورود به سايت يا انتقال پول يا موارد ديگر وارد گردد. آقاي آدي شامير كه از مخترعين  رمزگذاري آر.اس.اي است از سال 1999  كه شركت تاسيس شد به عنوان
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	مشاور با شركت سيوتا همكاري مي‌كند.
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     موضوع خريد شركت‌هاي ديگر و بزرگ شدن شركت‌هاي كوچك در حوزه شناسايي اثر انگشت و گسترش فعاليت در اين زمينه، نويد آينده‌اي را مي‌دهد كه در آن اثري كم رنگ از كارت مغناطيسي و هوشمند باشد. جهان به سمتي مي‌رود كه حضور يك انسان براي انجام فعاليت مالي و انتقال اعتبار و پول كافي باشد(
دومين شركت توليد كارت هوشمند، بزرگترين را مي‌خرد

     دومين شركت توليد كننده كارت هوشمند در دنيا، بزرگ‌ترين شركت توليد كننده كارت دنيا را خواهد خريد.
دومين توليد كننده كارت هوشمند در دنيا شركت "اَكس آلتو"ي فرانسوي و بزرگ‌ترين توليد كننده كارت، شركت "جِم پِلاس" چند مليتي-آمريكايي است. شركت جديد به نام "جم آلتو" خواهد بود. شركت جم پلاس به ميزان يك و نيم ميليارد دلار قيمت گذاري شده است. زمان انجام كار در نيمه اول سال 2006 و بعد از تاييد كمسيون رقابت اروپا پيش بيني مي‌شود.
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     شركت جديد 47 درصد از تمام كارت‌هاي هوشمند دنيا را توليد خواهد كرد. شركت جم‌آلتو بزرگترين توليد كننده كارت براي شركت‌هاي ويزا و مستركارت مي‌شود. پيش بيني مي‌گردد كه در زمينه كارت هوشمند براي صنايع مختلف، بيش از 2 ميليارد دلار درآمد داشته باشد. مدير عامل شركت اكس آلتو، مدير عامل جديد شركت جم آلتو مستقر در فرانسه مي‌شود.

     سهامداران جم پلاس حدود 55 درصد سرمايه شركت جديد را دارا خواهند بود. گروه سرمايه گذاري تگزاس پاسيفيك كه حدود 25 درصد از سهام جم پلاس را دارا است، 14 درصد از سرمايه شركت جديد را مالك مي‌شود. شركت‌هاي گروه كوانت كه حدود 18 درصد از جم پلاس را دارا مي‌باشند، 10
درصد از شركت جديد را مالك مي‌شوند.
     
	     ادغام اين دو شركت به دنبال موجي از ادغام‌ها است كه در سال قبل و در دنياي كارت اتفاق افتاده است. شركت "ساجم"، شركت "ارگا" را خريد. شركت "اوبرتور"، شركت اَفريكارد را خريد. شركت "جم پلاس" نيز قبلا شركت "سه تك" را خريده بود. 

     اين ادغام‌ها نيز به دنبال موجي از ادغام‌ها است كه در تمام صنايع در حال رخ دادن است. چند سال است كه رقابت در بين شركت‌هاي غربي بالا گرفته و بسياري از شركت‌هاي كوچك ورشكست شده و در شركت‌هاي بزرگ ادغام گرديده‌اند. يكي از راه‌هاي زنده ماندن در دنياي رقابتي غرب، بزرگ سازي شركت‌ها شده و در تمام صنايع در حال رخ دادن است. ميزان فروش به علت محدود بودن بازارهاي كره زمين، محدود است. بنابراين بهترين كار براي زنده ماندن، كم كردن هزينه‌هاي توليد و بازاريابي از طريق حذف يا خريد رقيب است. شركت هاي بزرگ و بزرگتر هر روز در دنيا در حال شكل گرفتن هستند و كوچك‌ترها در حال نابودي يا ادغام در بزرگترها مي‌باشند(
نحوه عضويت ماهنامه

     براي عضويت در اين ماهنامه، لازم نيست كه از ابتدا هزينه مربوط را پرداخت نماييد. با توجه به غير انتفاعی بودن ماهنامه، پرداخت هزينه عضويت آن به صورت اختياری و در صورت رضايت خوانندگان محترم می‌باشد.  ارسال نشريه به علت عدم پرداخت هزينه عضويت، هيچگاه قطع نمی‌گردد. 

بنابراين عضويت و پرداخت هزينه عضويت، دو موضوع جدا از هم هستند:

1- عضويت و ارسال ماهنامه: شما بدون پرداخت هزينه اوليه مي‌توانيد عضو شويد و ماهنامه براي شما ارسال مي‌گردد. براي اين كار:

1- آدرس پستی دقيق، 2- کدپستی ده رقمی، 3- نام کامل و 4- يک شماره تلفن برای تماس را به آدرس پست الکترونيکی ماهنامه ارسال فرماييد يا به شماره تلفن 22300169 021 پيام بگذاريد. از اولين شماره‌اي كه چاپ شود براي شما ارسال مي‌گردد. از تغيير آدرس خود ما را مطلع فرماييد.

2- پرداخت هزينه عضويت: هزينه عضويت سالانه مبلغ 24هزار ريال است.

     روش اول، بصورت دستي و مراجعه به شعبه: لطفا وجه مورد نظر خود را به حساب:

جام شماره 42/117826 (يا 11782642) به نام "راه راست" در بانك ملت واريز نموده و حتما نام واريز كننده را از متصدي مربوطه بخواهيد كه در رايانه ثبت نمايد. توجه فرماييد كه نام شما همان نامي باشد كه نشريه به آن نام ارسال مي‌گردد. در اين صورت احتياجي به ارسال فيش و فكس آن نخواهد بود و مبلغ مربوطه به اعتبار آن نام اضافه مي‌شود. هزينه دريافت شده از زمان دريافت محاسبه مي‌گردد. براي شماره‌هاي قبلي در قسمت "بابت"، نام كامل مشترك و قبل از آن، كلمه بدهكاري ذكر شود. در صورت بروز خطا و اوامر ديگر، مي‌توانيد مشخصات خود را براي ارسال ماهنامه روي فيش مربوطه نوشته و براي ماهنامه به شماره: 22300169 021 فاكس فرماييد.
     روش دوم، بصورت اينترنتي: لطفا به سايت ماهنامه www.raherast.com و قسمت نحوه عضويت ماهنامه مراجعه فرماييد(
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